DIPLOMADQOS
INICIO MARZO 2016

PROGRAMA DE EDUCACION CONTINUADA
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Edificio Centu, Av. Dr. Delgado #103 esq. Av. Bolivar,

Gazcue, Distrito Nacional, Republica Dominicana

IMAGEN PROFESIONAL

Inicio: Lunes 7 marzo 2016
Duracion: 4 meses
Horario: 6:30-9:30 PM

MODULOS:

- Inteligencia Emocional y Social

- Imagen personal y profesional

- Administracion Efectiva del Tiempo

- Protocolo en las Reuniones y
Almuerzos de Negocios

- Marketing Personal Networking

DIPLOMADO LIDER DE
ALTO IMPACTO

Inicio; Miércoles 9 de marzo 2015
Duracion: 4 meses

Horario: 6:30-9:30 PM

MODULOS:

- ADN del Liderazgo

- Descubriendo mi Nivel de Liderazgo
- Desarrollando lideres a tu alrededor

- Evolucién de un lider de alto impacto
- Plan de Marketing Personal de Lider

- Imagen personal y profesional del lider

- Coaching: Impulsando la motivacidn

EN ALIANZA CON

DIPLOMADOS INCLUYEN:

ALTA GERENCIA
Inicio: Martes 8 marzo 2016
Duracion: 4 meses

Horario: 6:30-9:30 PM

MODULOS:

- Planificacién Estratégica y Liderazgo
Empresarial

- Gestidn del Talento Humano y
Gerencia de Mercadeo

- Gerencia de Operaciones, Direccién y
Control Organizacional

- Fundamentos de Contabilidad y
Gerencia Financiera

ESTRATEGIAS PARA LA
GESTION DE MARCAS
EXITOSAS

Inicio: jueves 10 marzo 2016
Duracion: 4 meses
Horario: 6:30-9:30 PM

MODULOS:

- Introduccidn al marketing

- Qué es una marca y para qué sirve

- Estrategia de Desarrollo de Marca
(Branding)

- Promesa de Marca
- Construya su Marca
- Comunigue su Marca al mundo

TODOS NUESTROS

GERENCIA EN MERCADEDO,
VENTAS Y NEGOCIACION

Inicio: Miércoles 9 marzo 2016
Duracion: 4 meses
Horario: 6:30-9:30 PM

MODULOS:

- Inteligencia Social en las Ventas.

- Perfilando los Clientes.

- Marketing Personal.

- Administracion Efectiva del Tiempao,
- Plan de Ventas,

- Estrategias y Tacticas,

- Negociacion.

DIPLOMADO GESTION
INMOBILIARIA

Inicio: Jueves 10 de marzo 2016
Duracidn: 4 mesas
Horario: 6:30-9:30 PM

MODULOS:

- ABC del Mercado Inmobiliario

- Mercadeo de la gestién inmaobiliaria
- Imagen del Vendedor Exitoso

- Inteligencia social en las ventas

- Técnicas de Negociacién

- Estrategias y Tacticas

- Plan de Ventas

RD%4,000 de inscripcion y tres pagos consecutivos de RD%4,000

= Clases presenciales una vez a la semana
= Material de apoyo
» Certificado de participacién

» Plataforma virtual y cuenta de OFFICE 365
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